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Fuente:  

Informe Ejecutivo de Gestión Empresarial y Evaluación Presupuestal –  Tercer Trimestre 2025  

(Alcanzado a la GAF en fecha 15/octubre/2025, vía Oficio N° 167-2025-ENACO S.A./GERENCIA GENERAL) 

 

 

  

 

 

 

 

   

 

 

 

 

Hechos de Importancia 

 

Al III Trimestre del 2025, en la empresa se han presentado los siguientes hechos de 

importancia: 

 

 Recepción del permiso de Importación Cliente Canadá para atención de 250 kg 

de Cocaína al 92%.  

 

 Venta de 25 gramos de cocaína al cliente Pure Brands Ltd. De Canada, venta de 

muestra requerida para validad procesos en el país de destino, operación que 

permitirá la apertura de mercado canadiense, con una proyección estimada de 

venta entre 50 a 100 kilogramos anaules 

 

 Negociaciones con el cliente Darmex International que tiene una intención de 

compra de alrededor de 30 mil litros de licor de coca para el mercado de Estados 

Unidos  

 

 Negociación con Osiris Rsearch And Development Kenia, quien proyecta la 

compra de hoja de coca para inicios de investigación  

 

 Trabajo de campo intensivo en Kosñipata: Desde agosto se reforzaron las labores 

operativas en el valle, logrando captar 27 toneladas métricas adicionales. 

 

 Operativos de fiscalización a nivel nacional: Se realizaron intervenciones 

conjuntas en Chincha, Huancayo, Trujillo y Quillabamba, logrando controlar 

aproximadamente 11 toneladas métricas.  

 

 Implementación de compras forzadas: Se activaron mecanismos extraordinarios 

de adquisición en diversas regiones para evitar caídas drásticas en los volúmenes 

de compra.  

 

 Supervisión directa de productores: Se supervisaron 856 productores 

pertenecientes a más de 25 sectores en el valle de Kosñipata, reforzando la 

comunicación, asistencia técnica y seguimiento de compromisos.  

 

 Preparación de la próxima campaña: Se viene coordinando con las agencias y 

sucursales la disponibilidad de recursos humanos, logísticos y operativos, con el 

fin de garantizar la compra oportuna de hoja de coca tanto de consumo 

tradicional como del canal industrial 

 

 


